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“Ser emprenedors i trans-
formadors, utilitzar abans
que ningú internet, apostar
per la R+D i la internacio-
nalització han estat les
claus de l’èxit del grup”.
Amb aquestes paraules ex-
pressava David González,
president i cofundador
d’Anuntis, líder en el sec-
tor dels classificats online
amb les webs fotocasa.es,
segundamano.es i co-

ches.es, els bons resultats
de l’empresa, que va tenir
uns ingressos de 58,4 mi-
lions d’euros el 2010, un
17% més que el darrer ex-
ercici, un augment de 50
llocs de treball i un incre-
ment del nombre de clients
del 18%.

Amb seu a Sant Cugat del
Vallès i amb una plantilla
de 850 treballadors, Anun-
tis disposa de 14 portals. A
l’Estat espanyol en té 10,
que acumulen més de 880
milions de pàgines vistes i

13 milions d’usuaris únics
mensuals. Gràcies a aques-
tes xifres, Anuntis s’ha si-
tuat en la segona posició en
el rànquing d’empreses a
internet amb més pàgines
vistes a Espanya, segons
l’OJD. Cada dia es generen
6 milions de mails com a
resposta a les alertes i but-
lletins informatius als quals
els usuaris se subscriuen.

Anuntis -propietat en un
23,77% de David González i
família, i la resta, del grup
de Schibsted- ha invertit 13

milions en R+D els darrers
tres anys i també ha fet un
pas cap a la internaciona-
lització. El Brasil (amb 70
treballadors), l’Argentina i
Colòmbia són el principals
mercats a Llatinoamèrica.
La companyia centra la se-
va activitat en aquell conti-
nent a través d’Infojobs
Brasil, on ja és la borsa
d’ocupació amb més currí-
culums. González diu que
“el 30% de les aplicacions
aniran en tabletes en dos
anys, ara són els 10%”.

L’emprenedoria i internet,
la clau de l’èxit d’Anuntis
RAMON ROCA
BARCELONA

David González, president i cofundador d’Anuntis. JOSEP LOSADA

Sasi, la immobiliària fun-
dada i presidida per l’em-
presari d’origen gallec
Fausto Serén, abaixa la
persiana després de més de
25 anys d’història. La firma
familiar, especialitzada en
el mercat de segona mà, no
ha pogut fer front a la crisi
del sector i la frenada de les
vendes. Sasi acumulava
mesos amb deutes tant a
clients com als prop de 15
empleats que quedaven a
les seves oficines centrals,
al carrer Fontanella de Bar-
celona. Segons fonts dels
treballadors, l’empresa, en
procés de liquidació, va co-
mençar a pagar les nòmines
amb retard el mes de febrer
passat i va deixar de pagar-
les definitivament el mes
de maig. Amb tot els treba-
lladors denuncien que Se-
rén els va amagar la situa-
ció econòmica de l’empre-

sa i que fins i tot va conti-
nuar contractant nous co-
mercials. “Hi ha gent que
va entrar fa dos mesos i que
no ha arribat a cobrar ni
una nòmina”, explica una
de les treballadores de Sasi.

Aquesta mateixa exem-
pleada afirma que algun
client s’ha quedat sense
poder recuperar les arres
dipositades per a la compra
d’un pis. “Els han donat un
xec sense fons”, diu. Els
treballadors denuncien a
més que Serén està desapa-
regut i de fet ha estat im-
possible contactar amb cap
responsable de l’empresa.

La firma, que va comen-
çar la seva activitat el 1982,
va viure un moment d’es-
plendor durant els anys del
boom immobiliari, i va op-
tar per créixer a través de
franquícies a la resta de Ca-
talunya, com van fer mol-
tes altres firmes immobi-
liàries. En concret, Sasi
disposa de set franquícies
situades a Cornellà de Llo-
bregat, Hospitalet de Llo-
bregat, Terrassa, Girona,
Mollet del Vallès, Igualada i
Martorell. Algunes d’elles
confirmen que tot just
aquesta setmana l’empresa
els ha comunicat el seu tan-
cament però en la majoria
dels casos els responsables
d’aquestes oficines encara
no tenien notícia de res.

En qualsevol cas les fran-
quícies tenen personalitat
jurídica pròpia i per tant
podran continuar operant
tot i que amb un altre nom.
Una de les opcions que po-
drien explorar és unir-se

sota el paraigua d’una ma-
teixa marca, tot i que també
podrien continuar la seva
activitat separadament.

El tancament de Sasi se
suma al degoteig de fallides

que acumula el sector de la
intermediació immobilià-
ria des de l’inici de la crisi.
Segons dades del sector la
caiguda de les vendes ha fet
desaparèixer més del 70%

de les agències que opera-
ven en el moment de mà-
xim creixement. La majo-
ria dels tancaments, però,
es van produir entre el
2008 i el 2009.

OFICINES. La firma té set franquícies a Catalunya que
podrien continuar operant amb una altra marca

La immobiliària
catalana Sasi tanca
arrossegada per la
crisi del sector

BERTA ROIG/ ANNA PINTER
BARCELONA

Fausto Serén,
l’administrador únic de
Sasi, va crear la firma
immobiliària l’any 1982.

L’any 2004, en ple
boom del sector, la
firma va arribar a tenir
34 oficines, de les quals
només dues, la de
Barcelona i Reus, eren
de propietat. Les 32
oficines restants estaven
sota el règim de

L’empresa havia arribat a tenir més de 30 oficines durant els anys del ‘boom’. ARXIU

franquícia. El grup es va
marcar aleshores
l’objectiu de diversificar
el negoci i construir
obra nova, com ja havia
fet en els seus primers
anys de vida.

L’abril del 2007 va fer
una aliança per esquivar
la caiguda de la venda
de pisos amb el Grupo
Cast, una empresa de
promoció immobiliària,

i Cinquecento, una
societat de gestió del
sector. De la unió de les
tres firmes va néixer
Sasi Cast Gestió amb un
capital inicial de tres
milions d’euros. La
societat estava
participada a parts
iguals (40%) per Sasi i
Grupo Cast mentre que
Cinquecento controlava
un 20%.

Una aliança a tres per a temps difícils
LA TRAJECTÒRIA

A l’oficina de la
companyia a
Barcelona hi
treballaven prop
de 15 persones
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